KingKong-Tools ist Anbieter qualitativ hochwertiger Verschleiflwerkzeuge mit Sitz im Schwarzwald.
Von Deutschland aus beliefern wir unsere Kunden weltweit und tiberzeugen sie, seit 1996, mit unseren
Premiumprodukten fiir die Bereiche Forst, Recycling, Bau und Agrar.

Erhohung des Bekanntheitsgrades

Generierung von Leads

Starkung der Marke KingKong Tools

Markteinfihrung neuer Produkte

Erstellung und Verwaltung des Marketingbudgets

Erkennen von Marktrends und Ableitung von Strategien firr bestehende und neue Markte/Produkte

Erkennen von Potenzialen und Aufbereitung von Marktdaten, damit der Vertrieb diese effizient erschlief3en kann
Aufnahme von Ideen, Projekten und Produktwiinschen aus dem Markt und Erstellen von Business Cases
Ausarbeitung und Pflege der Priorisierung der Business Cases nach einer festen Methodik als Entscheidungs-
grundlage fir die Geschaftsfiihrung

Abgeschlossenes Studium im Bereich Marketing, Betriebswirtschaft oder eine vergleichbare Qualifikation
Mehrjahrige Berufserfahrung im Marketing, idealerweise in einer vergleichbaren Position, im internationalen
Umfeld

Ausgepragte analytische Fahigkeiten und strategisches Denken

Hervorragende Kommunikationsfahigkeit in Deutsch und Englisch

Erfahrung im Projektmanagement und in der Zusammenarbeit mit verschiedenen Abteilungen

Eine abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Tatigkeit

Ein motiviertes und unterstiitzendes Team

Attraktive Arbeitsbedingungen in einem innovativen Unternehmen
Die Moglichkeit, maf3geblich zum Erfolg eines internationalen Marktfiihrers beizutragen

Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung! Bitte sende Deine vollstandigen Unterlagen an:
karriere@kingkong-tools.com

KingKong-Tools - Deine Zukunft im internationalen Vertrieb!
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